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Circulo letal parala
industria es

pafnola

1 precio de la energia es clave

para la competitividad de las

empresas de un pafs. Esta

fue la conclusién més firme
y repetida en la jornada organizada
por la Asociacién de Empresas con
Gran Consumo de Energia, AEGE, en
Madrid, sobre “Energia, Industria y
Sociedad”,

AEGE pretendia impulsar una refle-
xidn seria sobre la necesidad de que
en Espafia, en el contexto del proceso
liberalizador del mercado de la electri-
cidad impulsado por Bruselas, al
menos se mantenga, el actual nivel de
competitividad de la electricidad
como materia prima. Mientras que
nuestro mercado eléctrico, seguiri ais-
lado por lustros, a las tarifas eléctricas
les queda poco maés de seis meses de
existencia. Ademas, en el mercado es-
pailol ya se ha optado por las tecnolo-
gias mas caras, como el gas, o las mas
primadas, como las renovables funda-
mentalmente la energia eélica.

Participaron en la Jornada todos los
agentes relacionados con el tema: la
Administracion central, representada
por los secretarios generales de Indus-
tria y de Energia, la Comision Nacio-
nal de la Energia (CNE), el operador
del mercado de la electricidad
(OMEL) y Red Eléctrica Espafiola
(REE); los dos sindicatos mayorita-
rios, UGT y CC OO; las empresas eléc-
tricas espaifiolas; las empresas de in-
dustria bésica; y Fortia, la recién crea-
da central de compras, demostracién
de que por parte de la industria se va
a hacer todo lo posible para comprar
energia a precio competitivo.

Hay que agradecer la claridad de
todos los mensajes de los asistentes.
Los representantes del Ministerio de
Industria y de la CNE se mostraron
convencidos de la necesidad de man-
tener la competitividad de la indus-
tria basica espafiola y tuvieron refe-
rencias muy. positivas respecto de la,
creacion de Fortia. REE manifesté
que es basico para el sistema incre-
mentar, o al menos mantener, los
contratos de interrumpibilidad con la
industria para garantizar el suminis-

-tro eléctrico a todos los hogares en
momentos de alta demanda, lo cual
es cada vez mas apremiante dadas las
dificultades crecientes del operador
del sistema por la pérdida de peso de
la potencia gestionable. Como una
pifia, el mensaje de la industria y los
sindicatos fue que la tnica forma de
garantizar la continuidad de las in-
versiones en la industria basica espa-
fiola, reconocida por su alta producti-
vidad y eficiencia energética, es consi-
guiendo precios eléctricos competiti-
vos con el entorno europeo.

Sin embargo, los representantes
eléctricos prefirieron insistir en la cir-
cunstancia interna del mercado regio-
nal, explicando los motivos por los
que la energia eléctrica sera cara en
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La umica forma de garantizar
las inversiones de la industria
espaiiola es con precios
eléctricos competitivos

Espafia y anunciando que sus propias
decisiones de inversidn, libres por de-
recho, estarian condicionadas a unos
precios claramente superiores a los
que la industria bésica de cualquier
pais puede soportar. .

A mi juicio, se puso nitidamente de
manifiesto el problema que plantea la
imposibilidad de que el cliente no
pueda elegir un proveedor de electri-
cidad de un pais de la Unién Europea
debido, fundamentalmente, a la debi-
lidad de las interconexiones, especial-
mente aguda en el caso espafiol. Asi
como que el mix de generacion de
cada mercado regional, y por lo tanto
su precio, que no lo decide la compe-
tencia entre las empresas eléctricas,
impulsada a su vez por la capacidad
de eleccion del consumidor, sobre
todo el industrial, sino que se decide
en el ambito politico. Los Gobiernos
de cada pafs, diga lo que diga Bruse-
las, se sienten soberanos para decidir
el mix que consideran adecuado para
su pafs como forma de garantizar el
servicio eléctrico a sus ciudadanos.

a propia Comision Europea es
consciente de este problema y,
con su tercer paguete de medi-
das de liberalizacién del mer-
cado eléctrico recientemente anunciado,
busca romper el poder de cada Gobier-
no regional y a la vez, impulsar el co-
mercio eléctrico entre los pafses inclui-
das nuevas capacidades transfronterizas.
Pero lo que ya se ha creado es un
circulo letal para la industria basica

porque, mientras los mercados sigan
aislados, son los Gobiernos los que
fijan el precio marginal de cada mer-
cado, al determinar tanto el mix de
generacion como las condiciones de
calidad del servicio eléctrico.

Las empresas eléctricas pueden
asumir esta situacién produciendo
con las tecnologias “decididas por la
sociedad” en cada mercado regional
independientemente del precio, por-
que al tratarse de un servicio basico
para los ciudadanos, saben que co-
braran con total seguridad el precio
necesario para garantizar sus inver-
siones, sea cual sea el coste del siste-
ma de generacién que ellos acatan
pero no deciden.

La situacién no es soportable para
quienes la energia eléctrica es una
materia prima fundamental, como
en el caso de los asociados a la
AEGE, porque sus precios de compra
de las materias primas y los de ven-
tas de sus productos los fija la com-
petencia internacional. A ellos sélo
les queda su eficacia en la gestion
para sobrevivir, invertir y crecer, lo
cual nunca da margen para pagar so-
brecostes en ninguna materia prima,
la electricidad incluida.

El problema subsistira hasta que el
mercado eléctrico europeo sea una
auténtica realidad, que seguro que lo
terminaré siendo, pero aun tiene que
pasar mucho tiempo. A pesar de
esto, antes de seis meses, fecha en
que desapareceran las tarifas, la in-
dustria basica espaifiola y los produc-
tores eléctricos espafioles tienen que
ser capaces de llegar a acuerdos con-
tractuales validos.

a se ha avanzado mucho. La Ad-

ministracién y REE han desa-

rrollado un esquema de gesti6n

de la demanda y las empresas lo
han asumido y han creado Fortia.

Desde mi punto de vista, una nego-
ciacién de esa importancia en solo
seis meses requiere que los responsa-~
bles ptiblicos, que no son ajenos a las
condiciones de competitividad del
mercado eléctrico espafiol, sigan de
cerca el proceso negociador y, si acaso,
estén dispuestos a jugar su papel.

En resumen, lo que no és admisi-
ble es que un proceso liberalizador
todavia no acabado, ponga en peli-
gro a unas empresas con productivi-
dad laboral y eficacia empresarial
punteras en el mundo, que han de-
mostrado que con precios eléctricos
competitivos son capaces de crecer
dentro y fuera de Espafia y'que se-
guiran siendo capaces en cuanto el
proceso liberalizador esté acabado y
cada cliente pueda elegir proveedor
en el seno de la UE.

Vicepresidente de AEGE
(Asociacion de Empresas
con Gran Consumo de Energia)





