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NECESITAMOS ELECTRICIDAD COMPETITIVA

JAVIER PENACHO

ras el varapalo, injustificads
A nuesiro juiche, i mos ha
supuestola dltma subidade
tarifas, bosta el 12 por ciento en al-
Fumnos casos, v méis del 20 por cien-
t en 13 meses, ¥ con la Comisitn
Europea reconociendo otra vex ln
falta de resuliados de la liberaliza-
cidn cléctrica, debemos pasar re-
vista & la situacion desde 1a pers-
pectiva de la parte més negntiva-
mente afectndn, Iy industria bisica
sumetida & competencia Interna-
cicmal, que ya no pueds seguir es-
perando a (ue s¢ encuentren las
frrmulas definitivas porgue, des-
pues de diez afios, la evoluciin de
nuestros propios mercados globa-
les obliga ya a decidir si se sigue in-
virtiendo en Espnfin, o en Francia,
@ enIslondia, 0 en EEULL
La industria bisica necesita ya
contratos bilaterales a largo plazo
competithoos a nivel global, v para
coenseguirlos no hiace falo esperar
a las gravdes recetas, sepoaracion-
generscion-distribucidn,  trocen-
miento de la oferte. reguladores
supranacionales, todavia inciertas
v de desarrollo lesto, pero tienen
que estar totnlmente desconecta-
dos de los mercades manginales ti-
PO o] QUe, s osoteos, @8 suici-
da asumir, ¥ mucho mas con “défi-
cit de tarifa” reconocidos de por
'-"i':L'L Mo e Eoanons la nx_-uessiﬂﬂﬂ d(:
mereados de ajuste, pers el diseiio
aciual no soly no fevorece la con-
trutacion  bilacernl  competitiva
g].DbII] gira e la illlpllxl‘lﬁl‘;m.
abdotivos? Al menos los siguientes:
Lig mercados tipo posd desin-
ventivan ln competencin. 35 imo-
ginan gue el mereado hipotecario
se organiEase vin una opeidn de
mercado disrio, en el que se apilan
todas las hipotecas previstas para

esedin, v luego se ordenan por cos-
te de cada una, v ego se rehacen
parn que cada cliente prguoe el cos-
tede la pear,y cada banco cobre las
suyns al precio de Lo mis cara? jSe-
guiria cada banco pelennde porca-
da cliente? 5& que hay diseancias
que sabrar, pero el banguers, s pu-
digse, y el eléctrien, que s pouede, ¥
yo misme, preferiviamos vender
en ese mercwdo, que da el mejor
precio sin tener que competiv por
cada cliente, sSerd por eso por o
que no podemes conseguir bilate-
rales o precie por encima de coste,
pero por debajo de posl?

El consumidor no puede elegir:
el mercads competitivo se da
cupnde el cliente logra arrancer
nuevas condiciones porgue tene
un proveador alternative mejor,
pero estmos en una situscitn en
la que hasta el proveedor mas ine-
ficiente puede vivir vendiendo al
pool. ;De quévale que el legislador

transforme por decretonl abonado
encliente, v le lene de derechos 5,
al mismao therrpa, cren un mercadoe
de referencia gue desingentiva n
ambus partes, ¥ del que e consu-
midor no se puede salir porgue es-
Tt oen una il energética? JComo
serin el precio del pool espafiol si
pudidsermnos importar energia hi-
draulica venezolana @ norega?
Mo Lo se, pero segure gue ya ten-
driamos bilaterales con alguien a
precics vilidos para ambos,

La energla eléctrica es, a ln vez,
“servicio” ¥ "materia prima”. Son
dos productos distintos que no se
pumjm-ururqgufdrdmil: el mismo
mercads de referencia, Todos es-
taremnds de acucrdo en que el poli-
tico del siglo XX tiene que garan-
tizar el servicio en condiciones de
calidad, seguridad y precio que &
mismo decide, pero b misma logi-
cideberia llevar al mismo politics
a parantizar que la energia eléctri-

La industria basica
necesita ya contratos
bilaterales a IargT:&T‘blﬁO
¥ que sean competitivos
a nivel g'ln-nbé:-l___- -

ca materia prima g2 pueds come-
PraEa procios competitives a nivel
mamndial, simplemente porque es-
ti en la bose de costes del PIB in-
dusirial y Espaiia esth enel Euroy,
encima, con una balanza comer-
cial preceupante.

Puesbien, desde la Hberalizacion
en tarifn, o electricided materia
prima ha subido segiin tarifa mds
del 30 par ciento, ¥ In electricidad
servicio ha bajado alrededor del 1
por clents, al revés de In evolucion
e costes en gue ha incurride cada
producto. ;Es Mgico en terminos de

eficiencia-pais, Bbertud de merca-
do, compromisos regulatorios con
mnbas prrtes..? Creemos gue o,

Elmercado pool ignora el consu-
i predecible: el peol s6lo mir a
las siguientes 24 horas, v cada dia
se puede decidir parar esa centeal
o comprar la mitad o el doble, Eso
&l comg hay gue garantizer ] ser-
viche, s cuenta con un permanen-
tie margen de reserva cuyos costes
sereparten entre todos, los de con-
sumo frmeylos aleatorios. ;Cdmo
o2 posible gue enun products que
no se almacens, v que en buena
parte se produce y se consume en
instalaciones complejas v progra-
mables, el mercado no reconosca
nl corsumo predecibler

El tmercadopool ipnora volumen
v compromiso: Todo el mundo
compara el precio que paga la gran
Industria con el que poga el consu-
mbdor doméstica, para deducir
yuer el ciudadano subvenciona a la
industria pesada. Pregunto: geuan-
ta recibe el agricultor cuando ven-
de en rama todas las navanjas, ver-
des v podridas incluidas, de toda
una finca v por varing cosechas,
IJ‘J.I'H[..‘EITJIJ.‘:' con Iﬂ AU S F&gﬂ. en
s T mu'a‘njns ]:u:q‘fﬂ-tus. la wez
que nos da por compearlas? jPor
yud com la electricidad no importa
el volumen, ni el plazo, 13 Los go-
ranting, ni el compromiso?

Habri otros razonamientos, pe-
ro Ia necesidad de congratacion bi-
lareral a kurgo plazo en condiciones
competitivas desconectadas de los
mercades de :Lju:ﬂ#. esun clamorde
la lvdustrin béasicn en todos los pai-
ses de la UE v, como los mercados
son regionales, cada Gobierno tie-
e e escondaar ‘s solpaitn, lo-
gleamente propiciendo condicio-
nes normatives gue conduzcan a
controtos vinbles para ambas par-
tag, v en un ¢lima de confianeza v
tramsporencia total, porgiie Lam-
bitn nosotros nos jugnmoes maclo,

O Wicepresidende de la Asocincidnde
Empresas con Gran Consurnag de Enengia



